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Mundpropaganda

Keine andere Werbeform kann Mundpropaganda ersetzen.

Naturlich zahlt die Empfehlung eines Freundes mehr, als anonyme Werbung in welchem Medium auch immer.

Wie kénnen wir also Mundpropaganda fir unsere Produkte férdern oder erleichtern?

Selbstverstandlich ist die Qualitat und der Preis unserer Produkte ein wichtiges Kriterium.

Im Onlinemarketing bietet sich die folgende Méglichkeit an: Ermdglichen Sie die Weiterempfehlung mit wenigen
Mausklicks!

Alle grof3en Anbieter nutzen dieses Potential. Ein Button mit der Aufschrift "Diesen Artikel weiterempfehlen” kann
Wunder wirken und erzeugt enorme Konversionsraten.

Als zusatzlichen Anreiz, Produkte weiterzuempfehlen kann ein Partnerprogramm dienen.

Wenden Sie sich an einen grof3en, seridsen Anbieter, der die Abwicklung tbernimmt. So haben eventuelle Partner eine
geringere Hemmschwelle mitzumachen. Grofl3e Anbieter haben einen hohen Bekanntheitsgrad, und zahlen die Erlose
aus anderen Partnerprogrammen gemeinsam aus.

Geschrieben von Thonmas Riener in Onlinewerbung um 10: 25

Seitel/1



	Montag, 20. Juni 2005

